如何编写农产品深加工招商方案
编写农产品深加工招商方案是一个地区招商引资对外宣传的重要环节，也是发展地区农业现代化的必要措施之一。经纪信息员本身要自觉为地区经济做出贡献，要积极主动的参与当地的农产品深加工招商引资工作中，编写好农产品深加工招商引资方案，为乡谋利、为民做事、为政创绩、为己挣钱。

一、调查研究论证

编写农产品深加工招商方案，先要对你们当地有优势可能需要深加工的农产品调查研究论证，提出以下问题。

（一）此类农产品的产量有多少？
（二）农产品深加工后是什么成品？
（三）此类农产品在当地种植或者养殖能持续多久？
（四）此类农产品的种养规模有多大？
（五）此类农产品现在是如何进入市场销售的？
（六）此类农产品进入市场销售的状况？
（七）此类农产品深加工后市场销售前景？

（八）市场上有没有已经深加工后的成型产品？
（九）地方政府对此类农产品深加工有什么态度？
（十）你认为成功的把握有多大？
二、招商方案预算

调查研究论证后，要研究此类农产品深加工的预算：

（一）需要投资多少钱；花销在什么方面；
1、农产品深加工生产用地费用；
2、建设生产车间和库房费用；
3、申请使用动力电的费用（专用安装变压器）；
4、加工厂设备费用（网络上搜寻）；
5、运输车辆费用；
6、建设试验室费用；
7、设立企业注册费用；
8、申请生产许可及产品商标和认证的费用；
9、企业保险费用

10、工人生产工作服等费用；
11、工人工资；

12、“五险一金”的预算费用；
医疗保险、工伤保险、失业保险和养老保险金统筹。

13、产品销售费用；

14、不可预见费用。
（二）研究产品创造的利润（计算方法）。
（三）估计产品创造的税收（咨询当地税务局税政科）

1、营业税5%（主税）；

2、城市建设、教育附加税、地方教育附加税0.6%（付税）；

3、收入所得税；

4、土地使用税；
5、车辆使用税；

6、其他税种。

（四）各工种用工人数及技术工种需求。
三、起草招商方案

调查研究论证后，要整理招商方案：

（一）当地的优势、地理、风情、环境、交通等；

（二）此类农产品深加工可行性说明；

（三）市场销售前景；
（四）投资额及用途；
（五）利润；
（六）创税；
（七）就地安置农民工数量等。
附：什么是“五险一金”

“五险一金”讲的是五种保险，其中包括养老保险、医疗保险、失业保险、工伤保险、生育保险；“一金”指的是住房公积金。

其中养老保险、医疗保险和失业保险，这三种险是由企业和个人共同缴纳的保费，工伤保险和生育保险完全是由企业承担的，个人不需要缴纳。这里要注意的是“五险”是法定的，而“一金”不是法定的。

关于“五险一金”的缴纳比例等情况，各省市均有相应规定，请进入互联网查阅。此材料在下载中心和经纪信息员栏同时登载。
